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Le partenariat public-privé (PPP) est un mode de financement par lequel une autorité 

publique fait appel à des prestataires privés pour financer et gérer un équipement 

assurant ou contribuant au service public. Le partenaire privé reçoit en contrepartie un 

paiement du partenaire public et/ou des usagers du service qu'il gère. Le contrat est long-

terme est c’est le partenaire privé qui apporte le risque ce qui est la plus grande partie de 

la responsabilité. 

 Les gouvernements profitent des connaissances et des expériences du secteur privé 

pour améliorer le volume et la qualité des services de base. 

 Les gouvernements transfèrent une partie du risque au partenaire privé. 

 Les paiements destinés au partenaire privé sont basés sur la performance. 

Ce partenariat peut avoir plusieurs formes. Ils sont tous différents. Voilà un graphique de la 

Banque Mondiale qui montre la gamme de dispositions possibles du PPP. 

 

 

 
(Faible)                                     Ampleur de participation du secteur privé                                             (elevé) 

Voilà quelques exemples qui ne sont PAS de partenariats public-privé : 

 Les activités bénévoles menées par les entreprises privés, ex. des projets de santé 

communautaire ou de l’éducation  

 Financement privé qui soutient des projets publics 

 Financement privé à la société civile, y compris les projets et les organisations 

 Interventions gouvernementales qui appuient le développement du secteur privé 

 Les projets de recherche et innovation qui sont menés conjointement  

 Les mécanismes de partage de l’information 

 

Quels sont les bénéfices d’un partenariat public-privé (PPP) ? 

En bref, les partenariats public-privés (PPP) donnent une meilleure valeur pour l’argent. Ce 

benefice est frappant dans le mileu de l’infrastructure (ex. les routes, les ponts). Voici 

quelques avantages en plus : 

 Le secteur privé emprunte l’argent nécessaire, alors que ce n’est pas le 

gouvernement qui porte le risque financier. 
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 Avec les PPPs, les projets sont plus rentables. 

 Les PPPs profitent des capacités du secteur privé. 

 Le secteur privé a la responsabilité pour le projet et ses résultats, comme toujours. 

 Les risques sont alloués à la partie qui sait mieux les gèrer. 

 Le budget du projet ne change pas. 

 Du commencement, le secteur public est obligé de se concentrer sur les résultats et 

les bénéfices. 

 Le secteur public ne paie que lorsque les services sont livrés. 

 Les PPPs encouragent le développement des capacités spécialistes. 

Quels sont les défis d’un partenariat public-privé (PPP) ? 

Les défis d’un PPP sont spécifiques au pays et au contexte. En général, voici les défis les plus 

communs : 

 Le secteur privé manque l’expertise nécessaire. 

 Le secteur public manque la capacité nécessaire. 

 C’est difficile de transférer le risque financier pendant toute la durée du projet.   

 Les gouvernements portent toujours quelque risque. 

 Les gouvernements ont moins de contrôle de gestion.  

 La procédure d’approvisionnement peut-être longue et chère. 

 Le taux de remboursement du prêt pour la partie privée peut-être plus élevé que 

celui du gouvernement. 

 A long terme, les PPPs sont plutôt inflexibles. 

 

Quelle est l’importance des PPPs pour les plateformes OSC ? 

Les gouvernements créent souvent les PPPs pour renforcer les services de santé. Le PPP 

est alors un aspect important du système de santé. Les parties privées peuvent : 

 Construire les facilités de santé et des infrastructures reliés 

 Financer les soins de santé (ex. programmes d’assurance sanitaire) 

 Développer de nouveaux vaccins   

 Développer des innovations, ex. des procédures de laboratoire 

 Former les professionnels de santé 

L’immunisation est particulièrement coûteuse et complexe, et alors convenable pour les 

mécanismes PPP. Gavi est un PPP. D’autres comprennent : l’Initiative du vaccin anti-

paludisme (PATH), l’Initiative international du vaccin contre le SIDA, la Fondation Aeras 

pour un vaccin contre TB, et l’Alliance TB. 

  

  

Pour plus d’information 

 Centre des ressources PPP (Banque Mondiale) 

 Le Guide EPEC des PPP – Manuel de bonnes pratiques 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.malariavaccine.org/
http://www.malariavaccine.org/
https://en.wikipedia.org/wiki/International_AIDS_Vaccine_Initiative
https://en.wikipedia.org/wiki/Aeras_Global_TB_Vaccine_Foundation
https://en.wikipedia.org/wiki/Aeras_Global_TB_Vaccine_Foundation
https://en.wikipedia.org/wiki/TB_Alliance
http://ppp.worldbank.org/public-private-partnership/fran%C3%A7ais/%C3%A0-propos-des-ppp/qu%E2%80%99est-ce-qu%E2%80%99un-ppp/partenariats-public-priv%C3%A9-qu%E2%80%99est-ce-que-c%E2%80%99est
https://library.pppknowledgelab.org/documents/1269

